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L'evoluzione della masse gestite dal Private Banking
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ncheiPaperonirisentono
degli effetti della frenata
dei mercati finanziari. O
per lo meno si prendono
una pausa di riflessione,
in questi tempi di forte in-
stabilita politica. Dopo anni di
crescita sostenuta, il mercato
del private banking in Italia mo-
stra una battuta di arresto, pro-
babilmente causata dal peggio-
rato scenario globale. Tra dicem-
bre 2017 e giugno 2018 il Private
Banking ha visto il totale delle at-
tivita finanziarie affidategli pas-
sare da 806 a 801 miliardi. I nuo-
vi flussi hanno inciso positiva-
mente per il 2,7%, una variazio-
ne non sufficiente a compensare
Iimpatto negativo (-3,1%) delle
performance dei mercati sui
portafogli. Sono alcuni dei dati
anticipati dall’Associazione Ita-
liana Private Banking (Aipb) in
vista della quattordicesima edi-
zione del Forum del Private Ban-
king (a Milano il 16 novembre).

ILNUOVO SCENARIO

«Dal nostro osservatorio sulla
clientela Private emergono alcu-
ni segnali, in alcuni casi ancora
deboli, riguardanti gli effetti del
mutato scenario economico-fi-
nanziario. Da una parte solo il
6% delle famiglie pensa che lalo-
ro situazione sara peggiore nel
prossimo anno, era pero il 3%
nel 2017, e solo un 20% pensa
che la situazione dell'ltalia sara
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Paperoni in frenata
ma pronti a ripartire

» Anche il numero dei clienti “private” si riduce

»Dopo anni di crescita il primo semestre 2018

segnala un rallentamento delle performance

peggiore nei prossimi 5 anni: era
i117% nel 2017» commenta Anto-
nella Massari, segretario genera-
le Aipb. Il Forum Aipb di que-
st'anno introdurra una novita,
una collaborazione con il Cen-
sis, che produrra un rapporto
congiunto: “Patrimoni per lo svi-
luppo, il valore sociale del Priva-
te Banking”. Su questo fronte, al-
le periodiche informazioni delle
scelte di investimento della
clientela private, il prossimo Fo-
rum Aipb offrira con Censis una
visione “sociale” della ricchezza
disponibile. Si registra un cam-
biamento significativo dell’ordi-
ne delle preoccupazioni princi-
pali a cui le famiglie Private si
sentono esposte. Nel 2017 al pri-
mo posto c’era la preoccupazio-
ne della salute e la responsabili-
ta di provvedere alla famiglia.
Quest’anno invece le preoccupa-
zioni legate alla stabilita del Pae-

se e dell’Europa, e alla criminali-
ta, riducono I'enfasi su tutte le
altre fonti di incertezza. Questi
cambiamenti nel mood generale
non hanno ancora inciso in mi-
sura significativa sulle scelte fi-
nanziarie se non facendo predili-
gere strumenti con maggior gra-
do di protezione, come quelli as-
sicurativi, e strumenti liquidi in
attesa di scenari piu stabili.
Sono leggermente diminuite
le risorse investite. Sono calati
anche gli investitori. A segnalar-
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€ pero un naturale processo di concentrazione

lo ¢ il quindicesimo rapporto
Magstat, secondo cui «<ilnumero
dei clienti italiani che utilizzano
il servizio di private banking e
del family office & diminuito da
1159.871 unita (fine 2016) a
1.073.531 (fine 2017)».

MENO OBBLIGAZIONI

Tornando agli investimenti il
Rapporto Aipb registra nella
componente  obbligazionaria
una costanza nella quota dei ti-
toli di Stato italiani ed esteri e

Le propensioni delle fa
a partecipare allo svilu

una leggera flessione nel peso
delle obbligazioni bancarie. «E’
continuato il processo di sposta-
mento delle preferenza verso i
prodotti assicurativi, il cui peso
sul totale degli asset ¢ passato da
fine anno a giugno 2018 dal
19,9% al 20,5%, avvicinandone
I'incidenza ai valori registrati in
altri paesi europei come Germa-
nia e Francia» commenta Anto-
nella Massari. Si € ampliato, infi-
ne, il peso della liquidita nei por-
tafogli (dal12,6% al13,8% tra fine

miglie Private
ppo del Paese (dati%)
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anno e giugno 2018), spiegabile
con l'aumento della volatilita
dei mercati e dal crescente clima
diincertezza circale prospettive
dei mercati finanziari domestici
e internazionali. «Nelle settima-
ne scorse, le condizioni di mer-
cato, con i timori di un improvvi-
so arrivo dell’orso, hanno alzato
il livello d’attenzione di alcuni
nostri clienti - sostiene Roberto
Parazzini, head of wealth mana-
gement Italia e Sud Europa per
Deutsche Bank - nell'ambito di
un momento di gia difficile lettu-
ra a causa dell'attuale contesto
dei tassi. L’approccio migliore
secondo noi non consiste nel di-
sinvestire i portafogli, quanto
piuttosto nel rimanere investiti
pur selezionando adeguatamen-
te settori e geografie».

CONTRO IL PANICO
Carlo Pittatore, responsabile
commerciale di Banca Finnat,
aggiunge: «Nell'immediato si no-
tano oscillazioni rivelatrici di pa-
nico, che non possono che dan-
neggiare chi prende decisioni di
breve periodo, si rende necessa-
rio al contrario un processo di
pianificazione e di analisi strut-
turato assieme a chi ha la capaci-
td tecnica e una piattaforma
estremamente articolata di solu-
zioni: asset protection, gestione
della liquidita, costruzione di
rendite, investimenti in econo-
mia reale, gestione del patrimo-

nioimmobiliare».
Marco Barbieri
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